
BUSINESS DEVELOPER (h/f)
bilingue, ou avec une excellente maîtrise de la deuxième langue

Les candidat(e)s intéressé(e)s peuvent adresser leur dossier complet à
ludovic.constantin@papival.ch

QUI SOMMES-NOUS ?

Papival SA est une entreprise valaisanne renom-
mée, active depuis plus de 60 dans la distribution 
d’emballage, ainsi que de produits et matériels 
destinés à l’hygiène professionnelle.

Afin d’anticiper un départ en retraite et renforcer 
sa présence sur le marché, l’entreprise est à la 
recherche d’un collaborateur (h/f) qui sera chargé 
de développer l’ensemble du territoire helvétique. 

Son activité se concentrera sur deux secteurs 
spécifiques qui sont le marché des emballages 
pour fruits & légumes, ainsi que des produits de 
protection pour le secteur industriel.

PROFIL ET COMPÉTENCES

VOTRE MISSION

Vous serez chargé du développement commer-
cial et du suivi de portefeuille pour l’ensemble du 
territoire de la Suisse. Tout en rapportant à vos 
responsables de marchés avec lesquels vous 
établirez des plans d’action, vous pourrez assu-
mer votre activité avec une large autonomie.

Vos cibles sont la grande distribution, les produc-
teurs, négociants et conditionneurs de fruits & 
légumes, ainsi que les industriels actifs sur le 
maché intérieur et d’exportation.

Cette annonce s’adresse à des personnes avec 
une expérience dans la vente, idéalement dans 
les produits en lien avec les marchés concernés, 
voire au bénéfice d’une formation technique ou 
commerciale, et qui sont tentées par une carrière 
dans la vente. Vous êtes bilingue français/alle-
mand, ou avec une parfaite maîtrise de la deu-
xième langue.

Si vous êtes doté d’une immense volonté de 
réussir et prêt à vous investir dans une activité 
exigeante mais extrêmement enrichissante, que 
vous êtes travailleur, courageux et ambitieux, 
alors ce challenge est fait pour vous. C’est un 
poste à 100%. 

NOUS OFFRONS

Nous mettons à disposition des outils marketing, 
informatiques de mobilité (Iphone, tablette, web-
shop), des supports d’aide à la vente (catalogues, 
plaquettes, échantillons) et une formation perma-
nente. Vous bénéficiez d’un soutien total des 
fabricants (devis, formation, accompagnement). 

Vous pourrez également vous appuyer sur un 
service après-vente interne à Papival. Une rému-
nération attractive et évolutive avec un package 
de frais complet (véhicule à disposition, frais de 
repas, téléphone). 

Afin de renforcer notre équipe, nous recrutons un(e)


